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Une question, contactez CLASSE EXPORT

Les pays

Pour remplir la fiche : Reliez d’une flèche noire les pays  
vers lesquels vous vous orientez à vos sujets d’intérêt.

Vos sujets d’intérêt

Europe
	 Allemagne	 

	 Belgique/Pays-Bas	 

	 Espagne	 

	 Grande Bretagne	 

	 Italie	 

	 Hongrie	 

	 Pays Baltes	 

	 Pologne	 

	 Roumanie	 

	 République Tchèque	 

	 Russie	 

	 Ukraine	 

	 Portugal	 

	Norvège/Suède/Danemark	 
	 Suisse	 

	 Turquie	 

Maghreb - Moy. Orient
	 Algérie	 

	 Arabie Saoudite	 

	 Maroc	 

	 Tunisie	 

	 Egypte	 

	 Emirats Arabes	 

Afrique
	 Afrique du Sud	 

	 Côte d’Ivoire	 

	 Sénégal	 

	 Benin	 

Asie
	 Chine	 

	 Hong Kong	 

	 Taiwan	 

	 Inde	 

	 Japon	 

	 Singapour-Malaisie	 

	 Corée	 

	 Vietnam	 

Océanie	
	 Australie / N.-Zélande	 

Amériques
	 Brésil	 

	 Chili	 

	 Canada	 

	 Etats-Unis	 

	  Autres ........

Maîtriser ses risques
  Renseignement commercial, recouvrement
  Assurance crédit, affacturage
  Garanties Moyen-Terme, forfaitage
  Gestion de devises, cash management
  Moyens de paiements / Crédoc

Optimiser le transport et la logistique
  Assurance transport
  Cotations Transport : route
  Cotations overseas : aérien / maritime

Connaître la réglementation, la douane
  Contraintes réglementaires, normes
  Surveillance des marques et brevets
  Douanes formalités, procédures, audit 

Se faire connaître à l’étranger
  Salons internationaux, stands et visuels 
  Récupération de TVA à l’étranger
  Réalisation, traduction de documentation
  Internet (fabrication de site - référencement)
  Communiquer avec la presse étrangère
  Economies sur les télécommunications

Trouver des aides financières
  Assurances prospection
  Aides au recrutement / développement

Développer ses ventes à l’étranger 
  Etudes de marchés, fichiers, listes de prospects
  Recherche d’agents / distributeurs
  Etre aidé par un grand groupe : portage
  Recherche de commerciaux à l’étranger
  Contrat juridique de distribution / représentation
  Transfert de technologie et savoir-faire

S’implanter, mobilité, expatriation
  Création d’une filiale commerciale
  Recherche de partenaires industriels 
  Aides à l’implantation, financements
  Création juridique et fiscalité d’une implantation
  Protection sociale des expatriés/Assurance
  Recrutement/Mobilité internationale
  Fiscalité du personnel à l’étranger

Optimiser ses achats - ses importations
  Recherche de sous-traitants
  Optimisation transport import
  Crédit documentaire - LC stand-by import

Se former à l’international
  Langues /Interculturel / Négociation
  Techniques du commerce international
  Nouveaux exportateurs

en par tenar ia t  avec

Liste non exhaustive en cours de préparation

2 jours pour votre développement international
en région Provence-Alpes-Côte d’Azur

31 mars & 1er avril 2009

Pala is  de  la  Bourse  -  CC I  Marse i lle  Provence

P r o v e n c e  M é d i t e r r a n é e

Forum international
CLASSE EXPORT

13e édition

Tout pour réussir 
à l’international
Nouveaux
EXPORTATEURS

V.I.E Job-matching

Fiche d’inscription à retourner par fax au 04 72 59 03 16

Vos conférences Merci de cocher celles qui vous intéressent

Votre entreprise Vos projets de développement

    Hong Kong : Un accès privilégié au marché chinois 

    Club Achat de matières premières industrielles

    Se développer à l’international grâce aux réseaux PRIDES

    Les aides à l’international : mode d’emploi 

    Comment réussir à l’international dans un environnement de crise ?

    Maroc : risques et opportunités, quel accompagnement pour les Pme ?

    �V.I.E : Vous souhaitez faire partir un jeune en mission à l’étranger ? 

    Tunisie : opportunités de partenariat et secteurs porteurs

    Contrat export : les précautions juridiques incontrournables

    Les instruments de paiement sécurisés à l’international

    Remise des Trophées des champions de l’export

	 31 mars	   1er avril	  
	 de _____ h à _____ h	 de _____ h à _____ h

Nom société :

Participant :

Fonction :

Adresse : Code Postal :

Ville :

Téléphone : Portable :

e-mail :                                  @

Site web : www.

Chiffre d’affaires (ke) : Export (ke) :

Activité / Produits :

Pays d’export :

VOS JOURS et HEURES de DISPONIBILITÉ / HORAIRES DU FORUM : 
De 10 à 19 HEURES le 31 mars et de 9 à 18 HEURES le 1er avril

E exportation

implantation

juridique

réglementation

expatriation

importation

finance

logistique

mobilité

prospection

transport

à l’honneur

Action ciblée PRIDES

Plus d’informations sur : 
http://paca.classe-export.com



E 157 EXPERTS
privés, publics et para-publics

E 23 CONFÉRENCES ATELIERS,
CLUBS PARTAGES D’EXPÉRIENCES

E 2 500 RENDEZ-VOUS PRÉ-ÉTABLIS
selon vos besoins et disponibilités

Action secteurs
Les entreprises plus fortes ensemble
La Région Provence-Alpes-Côte d’Azur souhaite « muscler » ses 
entreprises en soutenant leur regroupement en Pôles Régionaux 
d’Innovation et de Développement Economique Solidaire 
(PRIDES). 
Les PRIDES participent au développement international de votre 
entreprise.
Venez découvrir cette nouvelle approche de la compétitivité !

E 44 PAYS REPRÉSENTÉS
MISSIONS ÉCONOMIQUES : Turquie / Tunisie 

/ Allemagne / Grande Bretagne / Italie

CCI FRANÇAISE à l’ETRANGER : Maroc

FORUM

GRATUIT
INSCRIPTION

AU VERSO

Plus d’informations sur : 
http://paca.classe-export.com

31 mars & 1er avril 2009 Pal a i s  de  l a  Bourse  -  CC I  Marse i lle  Prov ence

P r o v e n c e  M é d i t e r r a n é e
Forum international CLASSE EXPORT 13e édition

Tout pour réussir à l’international
L'organisation de votre visite 
se prépare en 4 étapes

V.I.E job-matching 

Une solution simple pour vous développer à l’international
Vous souhaitez faire partir un jeune en mission à l’étranger ?
Confiez votre pré-recrutement à CLASSE EXPORT  
et rencontrez en rendez-vous des candidats aux profils 
adaptés à chacun de vos critères de recrutement.

Pour participer, déposez votre offre de mission en ligne : 

http://vie.classe-export.com

Nouveaux EXPORTATEURS
La CCI Marseille Provence  vous propose 

un accompagnement sur mesure pour vous faire 
décoller à l’international :

1. �Analyse de vos besoins

2. �Informations sur les aides et les dispositifs d’appuis 

à l’international

3. État des lieux de vos marchés potentiels

4.  Définition de la stratégie à adopter

   Réservée aux
40 premières 
entreprises

sélectionnées

Opérations spéciales
A l’honneur

Media-Par tena i res
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Votre badge d’accès 
permanent sera  
prêt à l'accueil  
lors de votre  
arrivée sur le Forum.

4

Vous recevez par mail 
confirmation de vos 
rendez-vous,  
établis en  
fonction de vos  
horaires et de vos choix.
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Nous vous 
contactons pour 
vous proposer  
des rendez-vous.

2

�Vous remplissez et 
renvoyez la fiche 
d'inscription  
du verso par fax au : 
04 72 59 03 16

1

 

Club Achat 
de matières 
premières 
industrielles 

Les professionnels des achats 
confrontés aux fluctuations des 
cours des matières premières, 
échanges sur les pratiques

Offrant un accès privilégié au 
marché chinois, Hong Kong est 
devenue un haut lieu d’implantation 
pour les entreprises qui veulent 
s’établir ou travailler sur les marchés 
asiatiques.
Plate-forme clé du commerce et 
des investissements vers la Chine, 
le marché hongkongais offre de 
réelles opportunités aux entreprises 
françaises : venez les découvrir !


